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Comunicarse efectivamente y que tu mensaje llegue al publico, asi como escucharlo para
saber qué quieren es clave en las relaciones de negocios actuales. Saber qué decir y cémo
decirlo en cada ocasién y con cada tipo de persona es fundamental para conseguir tus
objetivos. Hablar en publico es una habilidad que cada vez mas se tiene en cuenta en el
mundo empresarial: saber transmitir tu idea para que tus palabras perdureny consigas el
efecto deseado.

Muchos son los retos que debe afrontar un Ingeniero a la hora de hablar en publico: los
nervios de presentarse ante un auditorio por pequefio que sea, el sentirse analizado por
varios pares de 0jos, los miedos a no quedar a la altura de lo esperado, son cuestiones que un
Ingeniero debe superar.

En el mundo de la Ingenieria, dominar la oratoria es esencial para multitud de situaciones:
desde superar una entrevista de trabajo hasta realizar la presentacién de un proyecto,
pasando por conseguir acuerdos en negociaciones con clientes y colaboradores, o conseguir
vender un producto novedoso e innovador.

Através de esta formacidn en oratoria conseguiras los siguientes objetivos:

- Conocer las bases de la oratoria

- Aprender a expresarse ante cualquier situacion, transmitiendo los contenidos e ideas
con claridad y conviccion: un auditorio, una presentacién, una negociacién o una
entrevista de trabajo

- Desarrollar capacidad analitica y una escucha activa, a través de la asertividad y la
empatia

- Perfeccionar técnicas de negociacién

- Elaborar presentaciones eficaces

- Total de Horas de la Formacién: 8 horas

- Dias de la Formacién:
Viernes por la tarde (17.00-21.00)
Sabado por la mafiana (10.00-14.00)
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4. Agenda
VIERNES - SABADO
16.45 Llegada m Llegada
17.00 10.00 |
17.30 m

18.00
18.30
19.00
19.30
20.00
20.30

Presentaciones
Eficaces

21 Fin de la jornada 14 Fin de la jornada

5. Programa formativo

Dial
Médulo | Introduccién a la Oratoria: Hablar en publico
4 horas 0. Laretdéricacomo arma fundamental para comunicar
1. Superacion del miedo escénico
2. Obijetivos
3. Laidea
4. Escuchar al publico I: Asertividad
5. Escuchar al publico Il: Empatia
6. Escuchar al publico lll: Design Thinking
7. Hablar en publico
8. Argumentaciony Estrategia
9. Lenguaje no verbal
10. Utilizacion de Datos
11. Persuasion
12. Discurso
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Dia 2
Médulo 1l Técnicas de Negociacion
1 hora 1. Introduccién ala negociacién
2. Preparacion de la Negociacion
3. Habilidades para negociar
4. Inicio, Desarrolloy Cierre de la negociacién
Moédulo 11 Presentaciones Eficaces
1,5 hora 1. Definir los objetivos de mi presentacion: Qué, Cémo, A Quién,

Donde, Por qué, Cuando
2. Diseno de la presentacion: Design Thinking
Ganar efectividad y credibilidad ante todo tipo de audiencia
Lograr que mi mensaje no se evapore, sino que permanezca en el
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tiempo

Cdémo conectar con el publico desde el primer minuto
¢Qué imagen doy al publico? El entusiasmo

Utilizar las ayudas visuales sin perder protagonismo
Gestionar el tiempo, priorizando los mensajes importantes
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Médulo IV | Aplicacion de la oratoria en ventas y entrevistas de trabajo

1,5 hora Analisis de escenarios de negociacion

Empatia aplicada alaventa

Conceptualizacién de productos

Definicién de objetivos en la venta

Cerrando tratos

Potenciando virtudes y aprovechando defectos
Cdémo me describo en una entrevista: términos clave

Conocer a nuestro entrevistador
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Pilo Martin

Perfil multidisciplinar. Licenciado en Derecho, Administracién y Direccion de Empresas y
Ciencias Politicas y de la Administraciéon. CEO de Con Acento.

Reconocido en el mundo del debate (Mejor orador y Campedn por Equipos en varias
ocasiones). Imparte conferencias internacionalmente y colabora con diferentes medios de
comunicacion.

Docente innovador en las técnicas, estilo docente diferente, personal y eficaz. De su
especialidad es la estrategia discursiva y la aportacién creativa al discurso. Apasionado del
ritmo, tono y silencio, asi como el uso y transmisién de la emocién al hablar en publico.

Implicado con el emprendimiento, entrenando a profesionales de todos los ambitos,
politicos, empresarios, start-ups, comunicadores, periodistas, publicistas.

Pablo del Rio

Perfil académico. Doctorando y Master en Gestién y Politicas Publicas Internacionalesenla
Erasmus University de Rotterdam. Licenciado en Derecho, y en Ciencias Politicas y de la
Administraciéon. Co-fundador de Con Acento.

En el mundo de la formacién le caracteriza su estilo directo y centrado en la definicién y
obtencién de resultados. Combina su perfil investigador con la frescura que caracteriza a
Con Acento.

Alberto Arteaga

Co-fundador de Con Acento. Experto en comunicacién. Licenciado en Derecho y Ciencias
Politicas.

Trayectoria profesional interesante, se forma en comunicacién y oratoria cuando accede al
Consejo de Estudiantes de la Universidad. Debatiente experto, tiene asus espaldas unalarga
trayectoria como participante en torneos de debate y charlas.

Fuente de conocimientos sobre oratoria y cémo hablar en publico, le gustatransmitirlosy la
ensefanza.



